2.1. Sprzedawca 522[01]

Do egzaminu zgtoszonych zostato: 11 889
Przystapito tacznie: 10 314

ETAP PISEMNY DYPLOM
przystapito: zdato: POTWIERDZAJACY
9 098 KWALIFIKACJE
DS (91,8%)
ZAWODOWE
ETAP PRAKTYCZNY
przystapito: zdato: otrzymato:
8104
8 835 o
9428 (93,7%) (88,2%)

Tabela 1. Wyniki egzaminu potwierdzajacego kwalifikacje zawodowe dla zawodu sprzedawca

Sposréd zdajacych, ktérzy przystgpili do egzaminu zawodowego w zawodzie sprzedawca
8 319 absolwentéw posiadato status pracownika mtodocianego. Dyplom potwierdzajacy
kwalifikacje zawodowe w tej grupie uzyskato 7 336 (88,2%) zdajacych.

Do egzaminu przystgpili réwniez absolwenci o specjalnych potrzebach edukacyjnych:
2 absolwentéw stabo styszacych, 169 uposledzonych w stopniu lekkim, 2 niepetnosprawnych
ruchowo — tacznie 173 absolwentéw, co stanowi 1,7% wszystkich zdajacych egzamin w tym
zawodzie.

ETAP PISEMNY

przystapito: zdato:
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ETAP PRAKTYCZNY
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120
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DYPLOM

POTWIERDZAJACY

KWALIFIKACJE
ZAWODOWE

otrzymato:
85
(68,0%)

Tabela 2. Wyniki egzaminu potwierdzajacego kwalifikacje zawodowe dla zawodu sprzedawca- zdajacy

z dysfunkcjami.
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Tabela 3. Podstawowe dane statystyczne wynikéw egzaminu czesci | etapu pisemnego
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Wykres 1. Rozktad wynikdw czesci | etapu pisemnego dla zawodu sprzedawca w skali kraju

Absolwent zdajacy egzamin uzyskat przecietny wynik 33,59 punktow, rozwigzujac poprawnie
Srednio 67% zadan testowych w czesci | etapu pisemnego egzaminu (Tabela 3). Wsréd
zdajacych dominowat wynik 36. Prég zaliczajgcy na poziomie co najmniej 50%, wynoszacy
25 punktow dla czeéci | etapu pisemnego, przekroczyto 9 307 czyli 94% zdajacych.
Maksymalny wynik - 50 punktow uzyskato 2 zdajgcych, minimalny 3 punkty — 1 (Wykres 1).
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Wykres 2. Srednia fatwo$é zadan w obszarach czesci | etapu pisemnego dla zawodu sprzedawca

Bioragc pod uwage zestawienia $redniej tatwosci zadan w poszczegdlnych obszarach
wymagan egzaminacyjnych czesci | etapu pisemnego (Wykres 2) mozemy stwierdzi¢, ze
przecietny zdajacy opanowat wiadomosci i umiejetnosci w obszarze czytania ze
zrozumieniem, przetwarzania danych oraz bezpiecznego wykonywania zadan zawodowych.
Dla wszystkich zdajacych tatwiejsza okazata sie grupa zadan z obszaru bezpiecznego
wykonywania zadan zawodowych, trudniejsza z obszaru przetwarzania danych.

Do sprawdzenia poziomu opanowania wiadomosci i umiejetnosci przez zdajacych w czesci |
etapu pisemnego egzaminu zawodowego w zawodzie sprzedawca, zastosowano test z 50
zadaniami wielokrotnego wyboru, odpowiednio w obszarach: czytanie ze zrozumieniem — 26
zadan, przetwarzanie danych liczbowych i operacyjnych — 15 zadan, bezpieczne
wykonywanie zadan zawodowych — 9 zadan.

Srednig tatwo$é zadan reprezentujgcych poszczegdlne umiejetnosci standardu wymagan
egzaminacyjnych dla zawodu sprzedawca w | czesci etapu pisemnego ilustruje wykres 3.
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Wykres 3. Srednia tatwo$é umiejetnosci sprawdzanych w czeéci | etapu pisemnego dla zawodu
sprzedawca



ETAP PRAKTYCZNY

W zawodzie sprzedawca zadania egzaminacyjne sprawdzaty umiejetnosci praktyczne
z zakresu jednego z dwoch tematéw:

1. Obstuga wskazanego typu klienta przy stoisku okreslonej branzy z zastosowaniem
ustalonej formy sprzedazy.

2. Obstuga wskazanego typu klienta w hurtowni okreslonej branzy i stopniu zorganizowania
pracy.
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Tabela 4. Podstawowe dane statystyczne wynikéw egzaminu etapu praktycznego
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Wykres 4. Rozktad wynikéw etapu praktycznego dla zawodu sprzedawca w skali kraju

Przecietny absolwent, ktéry przystgpit do etapu praktycznego egzaminu uzyskat srednio
26,49 punktéw, wykonujac poprawnie Srednio 83% czynno$ci (Tabela 4). Najczesciej
wystepujacym wynikiem jest 24 punkty, stanowigcy prog zaliczenia na poziomie co najmniej
75% z 32 punktow mozliwych do uzyskania. Prég ten przekroczyto 8 835 czyli 94%
zdajacych (Tabela1).
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Wykres 5. Srednia fatwo$é czynnosci w zadaniach praktycznych w obszarach dla zawodu sprzedawca

Na podstawie powyzszego wykresu (Wykres 5) mozna stwierdzi¢, ze zdajacy w zakresie

organizowania stanowiska pracy, wykonywania zadania zawodowego oraz prezentowania

opanowali umiejetnosci zawodowe na dobrym poziomie. Natomiast planowanie okazato sie

obszarem, w ktorym zdajacy radzili sobie gorze;.

W poszczegolnych obszarach punktacja odpowiadajgca kryterialnemu ocenianiu czynnosci

przedstawiata sie nastepujgco:

e planowanie czynnosci zwigzanych z wykonaniem zadania - maksymalna liczba punktéw
do zdobycia w tym obszarze — 4 punkty,

e organizowanie stanowiska pracy - maksymalna liczba punktéw do zdobycia w tym
obszarze — 8 punktéw,

o wykonywanie zadania egzaminacyjnego z zachowaniem przepisow bezpieczenstwa
i higieny pracy, ochrony przeciwpozarowej i ochrony srodowiska — 18 punktow,

e prezentowanie efektow wykonanego zadania — 2 punkty.

Maksymalna liczba punktdow do uzyskania przez zdajgcego egzamin w zawodzie

sprzedawca w etapie praktycznym to 32 punkty. Zadania praktyczne wykonane przez

117 zdajacych zostaly ocenione przez zespoly egzaminacyjne, ztozone ztrzech

egzaminatorbw na maksymalng liczbe, a tylko 10 zdajacych wykonato Zle wszystkie

Czynnosci.



